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STORIE DI AGENTI IMMOBII.IARI
_Casa  ereditata da 8 eredi

(I Vm  _ pg el ¥

na casa, ot‘to eredl e un solo problem.a...

Le case
non sono
solo muri...
ma legami
che durano
che tempo
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Quando gli eredi non sono tutti d
n si puo vendere?

Scoprilo nelle pagine seguenti. 4
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‘accordo di tutti PRI
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La casa dei genitori é stata

» -
itata da 8 persone. | 0
eredita : pe No, a questo ) P )
< RS0 e -
prezzo no! U::E,_.,LWE 2 I || oo e

FAMIGLIA
PATRIMONIO
SOLUZION|

. ~ Non basta |a maggioranza
_ delle quote.

ASCOLTARE l Fermiamoci un attimo:

o y per vendere ['intero
R | @\ immobile serve la firma VENDITA \'
) JO%OM ! = di tutti gli eredi. INTERO IMMOBILE Non bastd
- — eue UoLe-
® 3 delle q

e

Prima di cercare I'acquirente,

bisogna capire chi vuole vendere

davvero e quali documenti
. abbiamo.

A @ =

La vendita del 100%
della casa si, finché non
\ si trova una soluzione.

[ Quindi se uno '
non firma
si blocca tutto?

PRIMA DI VENDERE
[V] Accordo tra gli eredi
E] Documenti in regola
[] Obiettivi condivisi
[] Soluzioni possibili

| FAMIGLIA
PATRIMONIO
SOLUZIONI
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degll eredin non vuoleendere, |

. quali sono le soluzioni? TEBe:.

Ascol'fo

E sperrenza
Soluzion y
| (oncrete &

[' ACQUISTO peusauors ',,,,._.., e

Una soluzione I I

per continuare '~ ==

a far vivere &
la casa :
in famiglia. 3

\ acquistare le quote
[ degli aJtrf}l

Se ['accordo non arriva, si dpuo valutare

1| dialogo | \
o Staee mediazione o scroghmento lla comunione )
nuove . ereditaria.
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SCIOGLIMENTO
MEDIAZIONE | DELLIA COMUNIONE

EREDITARIA
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A volte un erede puo !l et {1
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La prima strada é

sempre cercare un accordo

sul prezzo e sulla
strategia. <

FAMIGLIA
PATRIMONID
SOLUZION|

Informarsi
Valutare 2
Tutelarsi

7 Si pud valutare anche la vendita
della propria quota, ma serve attenzione.

) piu delicata e va
capita bene.

NORMATIVA
VALUTAZIONI
-4 | CONSULENZA

Ogni situazione é diversa.
D La soluzione giusta
parte dalle informazioni
: giuste.
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 Prina verifichiams po. _venduamo e

e
i T iyt . Em e

Prima di mettere
NFoRMAZIONE || AR la casa sul mercato,
066! = io farei 6 controlli
VALORE q ; Oﬂdamentah /

DOMANI

| sia stata

resentata e quall sono
le quote

i ciascun erede.

j’

[I'] FAMIGLIA
| PATRIMONIO
SOLUZIONI

Verifichiamo che la
planimetria sia aggiormata
e che lo stato di ?atto
corrisponda, per evitare
problemi in fase di vend|ta

| Controlliamo se ['eredita
¢ stata accettata, anche
tacitamente, ad esempio
con comportamenti che

| ne dimostrano la volonta.

| i Valore reale di mercato
| 2l

Poi serve il valore reale '\|Re¥eYtt
di mercato, rnon quello
‘ |mmag|nato

N

AL 066
SOLUZIONI

Verifichiamo la presenza TTESTATO p)

dell'APE e di tutta la : ENERGETICA (apE)
documentazione energetica

obbligatoria.

ANALIS] D| MERCATQ

[ iMmoBIL sipap
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EE)‘ memm,m.ﬂ ESPERIENZA | |
MOEESTMTD MHHL"—I

RISULTAT| |

EDIFICIO

PI0 EFFICIENTE
PIU VALORE

E (V] Successione I/mf,- (39
(V] Quote degli eredi 6"
() Accettazione tacita P” . tra qwﬂ,t v
(] Planimetria co
(V] APE e
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7" Il mercato non "\
seque le emozioni: }
_seque i numeri. A3

.
- 5

"". COMPARABILI DI MERCATO

Ascoltare. 1
i IM[ Se questi sono
\ i numeri reali,
ragioniamoci.

P . y ’ _——
: b4 Quando i dati sono chiari,
A anche le situazioni pia
- complesse possono
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Il va{are

delle persone
da sempre

HHOVB

2\ ( Vendere una casa
I\ con pili eredi puo
| sembrare
complicato.

INSIEME
TRASFORMIAMO
SITUAZIONI
COMPLESSE

IN NUOVE
OPPORTUNITA

RADICI
NUOVI
omzzmm 1
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| SOLUZioN;
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Golu”

e coordinamento,
diventa una
compravendita
gestibile, ordinata
€ prevedibile.

FAMIGLIA
“F| PATRIMONIO
"I NORMATIVA

[ PIANIFICAZIONE |
"I’ VENDITA

Il Metodo
RlcercAttlva

UNA CASA

|1 VERIFICHE |
| | DUE DILIGENCE
|| cooRDINAMENTO
|| vaLORIZZAZIONE
| veniTA
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Hai eredutat una casa

# "
2
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insieme ad altri familiari?

Scrivimi su WhatsApp / 2 A.giSCi'Forfﬂ
393 931 6852 Ny e

Leggi I'articolo completo su

ricercatoreimmobiliare.com
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